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       PRECIOS Y DURACIÓN DE CURSOS   
1-  Ventas profesionales
Temario:
1) El vendedor y su filosofía. Tipos de vendedores.
2) Comunicación y estrategias de ventas.
3) El proceso de ventas. Ciclo de ventas. Manejo de objeciones.
4) Motivación y animación de vendedores.
5) Decisiones de compra. Prospectos. Cierre de ventas.
Duración:  6 clases de hora y media.
Precio habitual en grupo: $ 4600 pagando con transferencia o depósito BROU.  Descuento especial contado: $ 3000 precio total - pago con transferencia o depósito-. Se puede financiar en cuotas con tarjetas de crédito, a través de Mercado Pago pero varía el precio de oferta.
2- Curso de Formador de ventas:
Temario:
1- Liderazgo y dirección. Branding personal
2- Organización comercial y del equipo de ventas.
· Organización de la red de ventas.
· Estrategia de ventas.
· Fuerza de ventas.
· Servicio pos venta.
3- Metodología de la formación de vendedores.
· Importancia de la formación.
· El jefe de ventas como docente.
· Métodos de formación.
· Formación continua.
· Contenidos de la formación.
4- Motivación de los vendedores.
· Estilos de mando.
· El coaching.
· Formación de vendedores de alto nivel
· Compensación y beneficios no económicos.
5- Casos especiales de ventas.
· Marketing internacional.
· Venta directa
· Venta telefónica.
· Venta electrónica.
Duración: 6 clases de hora y media.
Precio habitual:  
$ 5800, abonando con transferencia, depósito o contado efectivo.
Precio actual: $ 4000, contado efectivo, transferencia o depósito.
Se puede abonar con tarjetas de crédito en varias cuotas a través de Mercado pago pero varía el precio.
El formato de los cursos es virtual, síncrono. Se aportan materiales de apoyo para el estudio.  Damos diploma de aprobación.
Adicionalmente al dictado del curso asiste un experto invitado, con experiencia en formación de equipos de ventas, con el fin de aportar casos prácticos que complementen la propuesta.

Docente orientadora:  Mag. Lic. Cristina Sosa Cáceres. Es egresada de la UDELAR de la licenciatura en Relaciones Internacionales y  Magíster en Ciencias Políticas de la Universidad Internacional de Andalucía. Titulada en los diplomas en Gestión de Instituciones Educativas  (ANEP- UDELAR)  y en Necesidades Educativas Especiales y trastornos del Desarrollo (Flacso, R. Argentina).  Cuenta con estudios avanzados en Relaciones Laborales (UDELAR) y es actual doctoranda de Educación, Gestión e Innovación Tecnológica en México. También cursa otra maestría en Dirección Internacional del Comercio exterior en otra universidad mexicana. Cuenta con varios diplomados en el área empresarial expedidos por politécnicos de Colombia, entre ellos de Formador de equipos comerciales y de ventas, Asesoría comercial y ventas, Estrategias de marketing digital y Comercio electrónico, entre otros. También cuenta con un certificado de ventas de la Universidad Abierta Interamericana de Argentina.
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